
Inaireon GmbH
WIR GESTALTEN IHRE 
VERTRIEBSPROJEKTE 
MIT ERFAHRUNG UND 
VERANTWORTUNG

Inaireon GmbH
WAS UNS AUSZEICHNET
IN DER BERATUNG

Erfahrene Berater und Unternehmer
Inaireon GmbH arbeitet nur mit erfahrenen und exakt 

auf Ihre Anforderungen im Vertriebsprojekt passen-

den Senior- und Management Experten im Vertrieb 

& Marketing

Unternehmerisch denken & handeln
Inaireon Berater sind Unternehmer und denken 

deshalb unternehmerisch in Ihrem Sinne

Ganzheitliche Vertriebsdurchführung
Unsere Berater decken die ganze Wertschöpfungs-

kette im Vertrieb von der Strategie, Konzeption bis 

zur Implementierung und Erfolgskontrolle ab

Erfolgreich in der Umsetzung
Unsere Experten tragen die vertriebliche

Verantwortung bis zur gewünschten und vertraglich 

vereinbarten Zielerreichung, also gerne auch bis 

zum erfolgreichen Vertriebsabschluss

Wissenstransfer mit Methodik
Zu jedem Kunden bringen wir unternehmerisches 

Denken, ein hohes Verantwortungsbewusstsein und 

strikte Lösungsorientierung mit.
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Unsere Berater sind im B2B Lösungsvertrieb und 
der Leadgenerierung erfahrene Experten. Wir 
geben unseren Kunden praxisnahe Lösungen für 
Vertrieb und Marketing an die Hand und die 
Garantie, auf Wunsch bis zum Abschluss 
gemeinsam in der Verantwortung zu bleiben. 
Folgende Punkte sprechen für uns:
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Inaireon GmbH

Rosenheimer Strasse 145 F
D-81671 München

t +49 (0) 89 63 85 33 36
f +49 (0) 89 20 04 36 23

i www.inaireon.eu
b www.inaireon.info

e marketing@inaireon.eu

                                              
"Marketing ist die Kunst 
Chancen aufzuspüren, 
Vertrieb ist die Kunst 

sie zu entwickeln 
um dann gemeinsam 
davon zu profitieren"



 „Die wesentliche Funktion 
des Managements besteht 
darin, Wissen produktiv zu 

machen“ 
(Peter F. Drucker)

" Wer auf andere Leute 
wirken will, der muss erst 
einmal in ihrer Sprache mit 
ihnen reden" Kurt Tucholsky

Inaireon GmbH 
ist ein innovativer 
Beratungsdienstleister 
für Vertrieb.
Wir haben es uns zur 
Aufgabe gemacht,
Vertriebsdienstleistung, 
Wirtschaftlichkeit 
und Erfolg Ihres 
Unternehmens
nachhaltig zu steigern 
und zu verbessern.

Inaireon GmbH ist eine Managementberatung für Vertrieb 
und Marketing im deutschsprachigen und internationalen 
Raum, die sich auf die bedeutenden Herausforderungen in 
der IT & Software Industrie konzentriert. Durch die Symbiose 
von Business-, Technologie und Transformationskompetenz 
sorgen wir mitwirkend für Ergebnisse, die unsere Kunden 
erfolgreicher und wettbewerbsfähiger machen.

Der Vorgehensweise im Vertriebsmanagement wird von uns 
je nach Anforderung ganzheitlich betrachtet (Organisation, 
Strategie, Prozess) und kann je nach speziellen Bedarf ihres 
Unternehmens von uns modular aufgebaut werden. Somit 
haben Sie die notwendige Flexibilität, die Sie benötigen um 
die gewünschten Dienstleistungen für ihren Vertrieb und 
Marketing ihrer Unternehmensstrategie anzupassen.

In der B2B Software Branche gelten wir als Experten für 
den Vertrieb von Technologie basierten Lösungen und den 
Geschäftsfeldaufbau von strategischen Märkten & Produkt-
feldern. Mit unserer langjährigen Vertrieb und Marketing 
Erfahrung - Schwerpunkt B2B Lösungsgeschäft schwer 
erklärbarer Produkte, sind wir für ihr Unternehmen der Part-
ner, um Business und Technologie nachhaltig miteinander zu 
verbinden und am Markt erfolgreich zu positionieren. 

Inaireon GmbH konzentriert sich mit seinem ganzheitlichen 
Vertriebsmodell konsequent auf das Business Development
einer der führenden Investitionsgüterbranchen: Software 
Lösungsgeschäft und Dienstleistungen.
Wir arbeiten als Dienstleister für Vertrieb & Marketing 
partnerschaftlich direkt mit Ihnen als Kunde zusammen und 
unterstützen Sie ganzheitlich in den Bereichen 
strategische Konzepte, Aufbau von Geschäftsfeldern und 
Operational Excellence für Vertrieb und Marketing.
Wir unterstützen Sie auch in der Beratung und beim Einsatz 
von Technologien (CRM, Lead-, Kampagnen- und Kunden-ma-
nagement) und der Schnittstelle zwischen Vertrieb, Akquise 
und Marketing, um Effizienz und Effektivitäts-
potenziale freizusetzen und ihr Geschäftsfeld optimal auf 
die Anforderungen des Marktes und die Kundenbedürfnisse 
auszurichten. 

Diese ganzheitlich methodische Betrachtung und die 
Anpassung an die Strategien, Prozesse, Systeme ihres Unter-
nehmens gewährleistet unseren Beratungserfolg 

1. Produkte und Dienstleistungen positionieren

2. Potentiale entdecken und Märkte entwickeln

3. Prozesse gestalten und Abläufe optimieren

4. Maßnahmen im Vertrieb optimal umsetzen

5. Vertriebsprozesse prüfen und transformieren

Basis unserer Beratungskompetenz und Best-of-Practice 
Erfahrungen sind eine Vielzahl an erfolgreich durchgeführ-
ten Vertriebsprojekten, die sich in die Leistungsbereiche 
Akquisekonzepte, strategische und operative Positionierung, 
Lead Management, Sales und Operational Marketing Excel-
lence zusammenfassen lassen.Wir unterstützen Sie dort, 
wo wir einen echten Mehrwert auf Basis unserer langjähri-
gen Erfahrung aus einer Vielzahl an Vertriebs- und Marke-
tingprojekte bieten können.

Vertrieb- und Marketing Strategien entwickeln  -  Veränderungen gestalten

GANZHEITLICHE VERTRIEBSBERATUNG

Zusammenpiel der
Kräfte im Vertrieb


